	Почему бизнес с компанией Inmarket (Инмаркет) так перспективен?

Россия, в силу экономических и политических катаклизмов, отстала в компьютеризации, хотя были времена, когда была впереди планеты всей. Но тенденции развития во всех стран одинаковы, и Россия идет сейчас туда, куда Европа и Америка уже пришли. 

А пришли они вот куда: в каждой семье есть компьютер, а чаще всего их несколько, каждый член семьи имеет собственный. По интернету ищут все: работу и кулинарные рецепты, расписания поездов и прогноз погоды.

Судите сами, что проще, набрать в поиске " блинчики с мясом" и получить пару десятков рецептов на выбор, или искать на книжной полке кулинарную книгу, потом искать в этой книге этот самый единственный рецепт блинчиков.

Медленные и дорогие телефонные соединения остались в прошлом, нет никаких ограничений по времени пребывания в интернете и по используемому трафику. Нет и отдельной оплаты за этот трафик. Если компьютер включен, значит есть связь с интернетом. 

Таким образом, в России следует ожидать целую армию новых пользователей компьютера, которым нужен будет по зарез компьютерный ликбез. Уже сейчас я вижу, что компьютеры пришли и в деревню. А какие в деревне компьютерные курсы, где их взять? Вместе с тем, уроки, предлагаемые компанией Inmarket лучше любых компьютерных курсов. 

Для Европы и Америки продукт Inmarket также будет востребован. Многие пользователи имеют весьма поверхностное знакомство с компьютерами. Ведь для того, чтобы найти что-то в Google большого ума не надо. А вот когда появляются проблемы с компьютером, недостаток знаний обходится дорого. Я имею в виду дорого в самом прямом смысле слова. Обращаться к специалисту - это весьма и весьма накладно. Да и на работу ни на какую не устроишься без хороших компьютерных познаний.
Очень многие пользователи компьютеров не в состоянии сделать самостоятельно самые элементарные вещи: подключить интернетное соединение, создать акаунт для  e-mail, правильно инсталлировать новую программу. Они находятся постоянно в зависимости от своих более продвинутых друзей, или же вынуждены постоянно и за все платить.  А стоимость таких услуг, например, в Европе, не идет ни в какое сравнение с их стоимостью в России. 

Эти люди - это Ваши потенциальные клиенты. Прибавьте еще тех, кто просто хочет заработать деньги, работая в этом бизнесе, а таких, поверьте мне, так же предостаточно. Вот и получается, что рынок сбыта этих продуктов безграничен. Пока компания разрабатывает уроки на других языках, Вы можете заняться образованием русско-говорящего населения. А это немало - вся Россия и плюс 25 миллионов, вне ее. 

Исходя из всех этих соображений, можно ожидать, что эксклюзивное программное обеспечение компании Inmarket будет востребовано еще неопределенно долго. Ведь на рынке появляются постоянно новые программы, с которыми тоже надо пользователям научиться обходиться. 

Кроме того, у компании Inmarket  есть еще множество интересных планов и помимо компьютерных уроков. Но всему свое время. Тут главное не ждать, пока все полностью сформируется, и компания полностью окрепнет и даже "заматереет". Придти в нужное место и придти вовремя - вот, что важно.

Сейчас Inmarket не имеет конкурентов, но, конечно, всегда есть опасность, что они появятся. Но компания уже сделала большой отрыв от будущих конкурентов, и догнать ее будет непросто.
Большим плюсом компании является и то, что Вы можете получить полноценное обучение, где бы Вы ни жили, где бы не находились. Для этого достаточно иметь в компьютера аудио карту, наушники с микрофоном, а также установленный  в компьютере Yahoo Messenger. Это достижимо для каждого, у кого вообще есть компьютер.

После этого Вы сможете присоединиться к конференциям, которые регулярно проводят лидеры компании Inmarket. На этих конференциях Вам подробно расскажут, что Вы должны делать, чтобы достичь успеха в бизнесе с компанией. Вам просто надо делать то, что Вам будет рассказано и объяснено, и Ваш успех запрограммирован.

Это командная работа, в одиночку добиться успеха сложно. Поэтому каждый, кто подпишется подо мной, может рассчитывать на подержку, на учебу и на совместную работу. Вы получите также доступ к странице, на которой сможете послушать аудио файлы презентаций, учебных классов компании. Всего четыре обязательных школы надо прослушать, для того, чтобы успех пришел к Вам. Свяжитесь со мной по e-mail trening2004@bk.ru, и начнем работать.

На чем можно делать деньги в компании Inmarket?

Вариант 1

[image: image7.jpg]


Ну, прежде всего, конечно, продавая пакеты с мультимедийными уроками компании Инмаркет. Вознаграждение Вы будете получать, согласно маркетинг - плану компании Inmarket.

Маркетинг - план, применяемый компанией Inmarket хорошо продуман и взвешен, он позволит Вам иметь, работая в компании высокие доходы. 

Вариант 2

Вы можете сами организовать компьютерные курсы, на основе этих уроков, и сделать это гораздо проще, чем Вы думаете.  Начать можно с малого - даже с одного компьютера, тогда это будет индивидуальное обучение. Даже и помещения особого не нужно, можете начать прямо дома. 

Лучше, конечно, иметь побольше компьютеров. На деньги, полученные за обучение, Вы можете купить еще парочку компьютеров, благо требования, выставляемые программой Navigator к компьютеру не очень высоки:
Windows XP, 256 Мб ОЗУ, CPU 1 ГГц, 32 Мб видеопамяти, звуковая карта, разрешение экрана 1024*768

В общем, ничего особенного, такой компьютер не будет дорогим. Таким образом, Вы можете постепенно расширять свое дело, и превратить его в весьма доходное предприятие.

Вам не понадобятся дополнительные сотрудники, так как уроки будет вести Inmarket. А как легко и просто поддерживать систему в рабочем состоянии, я Вам охотно расскажу, если Вы сами не знаете еще как это делать. Кроме того, при необходимости, я дам Вам нужную программу. Но это, естественно, только для тех, кто купит пакет. 

Вариант 3

Компания организовала и поддерживает огромный интернетный магазин. Покупателями и продавцами там являются клиенты компании Inmarket. Вы можете там выставлять на продажу свои товары, если они у Вас есть. Можете также заниматься посредническими услугами, и выставлять там товары третьих лиц. 

Там в этом магазине все весьма сложно закручено, Вы можете зарабатывать и покупая, и продавая, и даже ничего не делая сами. Посмотреть магазин.
Почему в компании Inmarket можно получать высокие доходы?

Естественно, благодаря маркетинг - плану. В Inmarket были соединены маркетинг - планы разных типов, и получился отличный гибрид, очень выгодный для дистрибьюторов. Что при этом важно, конечная цена продукта остается достаточно низкой.  А это означает только одно, что компания щедро делится своими доходами с дистрибьюторами, не обижая и конечного пользователя.

Доходы образуются из 9-и бонусов:

· Партнерский бонус 

· Накопительная программа 

· Бонус Магазина 

· Розничный бонус 

· Супер бонус 

· Офисный бонус 

· Золотой бонус 

· Призовой бонус 

· Товарный бонус 

Какими бонусами Вы можете пользоваться, а какими нет, зависит от того, какой пакет Вы приобрели. Наиболее полные возможности для бизнеса дает бизнес пакет, не зря же он так называется.

Партнерский бонус

Этот бонус реализует собой обычный бинарный план.

Вот как это выглядит:

рис1
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Т.е. Вы покупаете пакет, подписываетесь в компании, а затем лично привлекаете двоих человек, по одному в каждую ветку. 

Допустим, что Вы подписали человека в праву ветку (рис2), аа пока Вы собирались подписать еще одного, Вам, выше стоящие партнеры поставили в левую ветку двух человек.

Ничего страшного, вернее сказать, очень хорошо, так как они Вам помогли строить левую ветку. Но Вам надо, чтобы Ваш второй человек попал в Вашу левую ветку, поэтому Вы поворачиваете стрелочку в своем офисе, и делаете направление на левую ветку. Ваш второй человек получит ячейку уже под людьми, подписанными Вашими верхними партнерами или, как говорят - спонсорами.

рис2
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Дальше пойдет развитие за счет трех факторов: Вы будете сами подписывать людей, люди, которых Вы подписали, будут подписывать также других людей и, кроме того, верхние спонсоры могут размещать своих новых людей в Вашей структуре.

рис.3
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От каждой ячейки может выходить только две ветки, и начинает строиться дерево.

Каждый, кто приобрел какой-то пакет, получает ячейку в структуре того, под кем он подписался. Каждая ячейка имеет уникальный номер. Те, кто приобрел пакет "Старт" или "Бизнес", получают сразу три таких ячейки. Но те, кто пользуется тестовым пакетом в партнерской программе участвовать не могут.

Вам нужно только следить, чтобы соблюдались следующие соотношения в левой и правой ветке:

120/120, 90/150 или 150/90
Цифры эти образуются из бонусов начисленных за продажу пакетов.

Пакет

Бонус (в баллах)

Тест

0

Клиент

10

Мини 

20

Старт 

40

Бизнес

100

Раз в неделю происходит просмотр структур, и, в случае если у Вас есть 240 балов и соблюдено одно из трех соотношений, описанных сверху, Вам будет за каждые 240 балов начислены 20 у.е.

Конечно, если бы Вы это делали в одиночку, то это было не так уж просто. Но Вы работает в команде, и Ваши партнеры сверху и снизу помогают Вам. Поэтому эти накопленные балы и называются групповым накопительным объемом. 

Те балы, которые не были использованы при начислении партнерского бонуса, никуда не пропадут, а просто будут учитываться на следующей неделе.

Даже, если у Вас еще нет своих двух подписанных людей, балы Вам копятся за счет работы верхних людей. А, если у Вас уже один человек подписан, то и за счет его работы.

Но получить первый раз деньги Вы можете только выполнив минимальный личный объем: один человек слева и один справа. 

Максимальный размер выплат за отчетный период составляет:

- 1000 у.е. для пакета доступа "клиент"
- 3000 у.е. для пакета доступа "мини"
- 7000 у.е. для пакета доступа "старт"
- 10000 у.е. для пакета доступа "бизнес"

Накопительная программа. 

Накопительная программа является составной частью программы Партнерский бонус.

В ней принимают участие партнеры со статусом доступа "Старт" и "Бизнес", автоматически получившие три ячейки при регистрации. Первая (по порядковому номеру) ячейка является основной, а вторая и третья накопительными. Т.е. у Вас две накопительных группы.

Активация третьей (накопительной) группы происходит после того, как в каждой активной группе количество ячеек, принадлежащих партнерам, оплатившим доступ, достигает 450. Четвертая накопительная группа активируется после того, как количество аналогичных ячеек в третьей группе достигнет 450. 

Бонус Магазина. 

Каждый партнер, имеющий статус доступа "Клиент", "Мини", "Старт" или "Бизнес", автоматически принимает участие в этой бонусной программе. 50% от суммы скидки на товар или услугу, заявленную продавцом, начисляются в виде баллов по всей партнерской структуре, суммируются к общему числу и переводятся в бонусы, в соответствии со схемой описанной в разделе "Партнерский бонус".

Т.е., если кто -то выставил в магазине товар стоимостью 100у.е и заявил, что он дает скидку 30%, это означает, что 15у.е. будет распределено по структуре.

Розничный бонус.

Размер розничного бонуса определяется размером партнерской скидки и составляет 50% от общего размера скидки, заявленной продавцом. При приобретении товара или услуги зарегистрированным партнером Inmarket со статусом доступа «Клиент», «Мини», «Старт» или «Бизнес», Сумма партнерской скидки возвращается на счет этого партнера.
При приобретении товара или услуги по рекомендации любого из партнеров, не зависимо от статуса доступа, 50% от суммы скидки на товар либо услугу, в виде вознаграждения, зачисляется на бонусный счет этого партнера. Баллы, начисленные за такую личную рекомендацию, фиксируются как личный объем, и суммируются в общую бонусную программу. Т.е., если вернуться к прошлому примеру, оставшиеся 15у.е. единиц будут выплачены тому зарегистрированному партнеру, который купит этот товар. Вот и получается, что продавец в выигрыше, покупатель в выигрыше и партнеры из структуры, которые в этом вообще участия не принимали, не обижены. 

Супербонус.

В программе принимают участие партнеры со статусом доступа "Бизнес". Квалификация и размер "Супербонуса", так же зависит от количества партнеров со статусом доступа "Бизнес" в личной группе. Партнерская структура в программе строится по классическому принципу – учитываются только лично приглашенные партнеры и их партнерские группы. 

"Супербонус" начинает начисляться с момента регистрации третьего лично приглашенного партнера со статусом доступа "Бизнес". С этого момента партнеру присваивается ранг "Стажер" а супербонус составляет 2,5% от всего товарооборота его партнерской группы. Каждый новый, лично приглашенный партнер со статусом доступа «Бизнес» повышает ранг и увеличивает процентную ставку "Супербонуса".

Квалификации и процентная ставка «Супербонуса» представлены в таблице:
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Партнерам Inmarket, достигающим очередной квалификационной ступени, начисляется «Супербонус» от всего товарооборота их партнерской группы, либо начисляется разница от товарооборота групп своих партнеров, выполняющих очередные квалификационные объемы. Начисления производятся автоматически, в момент очередной продажи. 

Процент по этой программе начисляется исходя из расчетной суммы.
Расчетная сумма составляет:
"Клиент" - $20;
"Мини" - $40;
"Старт" - $80;
"Бизнес" - $200. 

Как видите, все это достаточно просто, и работает очень эффективно.

Офисный бонус. 

Этот бонус начисляется партнерам, достигшим ранга "Генеральный Директор" и выше по программе "Супербонус". 

"Генеральный Директор" автоматически получает "Офисный бонус" со своей партнерской структуры, за исключением структур своих партнеров, которые также достигли ранга "Генеральный Директор".

Размер бонуса составляет: 1 у.е. - за пакет "Клиент", 3 у.е. - за пакет "Мини", 5 у.е. - за пакет "Старт" и 10 у.е. - за пакет "Бизнес". При увеличении любым партнером статуса своего доступа, "Генеральному Директору" начисляется сумма, эквивалентная разнице между стоимостью "Офисного бонуса" для предыдущего и выбранного пакетов. 

Золотой бонус. 

В этой программе принимают участие партнеры, достигшие ранга «Директор». Начисления производятся один раз в квартал, со всей «глубины» «Директоров» в партнерской структуре.

Квалификации и процентная ставка «Золотого бонуса» представлены в таблице:
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Очередной квалификационный ранг этой программы присваивается партнеру при соблюдении следующих условий:

Старший директор – Наличие трех партнеров в ранге Директор в разных группах.

Генеральный директор - Наличие шести директоров в разных группах, три из которых не ниже ранга Старший директор.

Президент - Наличие девяти директоров в разных группах, три из которых не ниже ранга Генеральный директор.

Акционер - Наличие двенадцати директоров в разных группах, три из которых не ниже ранга Президент. 

Призовой бонус. 

В этой программе принимают участие партнеры, выполняющие квалификационные условия программы Золотой бонус.

Призы:

- Старший директор – Ноутбук;

- Генеральный директор – Семидневный отдых в составе группы Генеральных директоров, за счет компании;

- Президент – Индивидуальное кругосветное путешествие на двоих взрослых и одного ребенка, за счет компании;

- Акционер – Автомобиль. 

Товарный бонус. 

Товарный бонус я описывать не буду, информацию о нем Вы легко найдете на сайте. Это тоже очень важный бонус, который может приносить Вам немалый доход. Но, если Вы еще не поняли до сих пор, что в компании Inmarket Вы можете очень хорошо зарабатывать, то и описание товарного бонуса ничего не изменит.  

Как лучше входить в бизнес

Теперь Вы уже знаете достаточно, чтобы вместе подумать, как лучше входить в этот бизнес. Что самый и единственно подходящий пакет для серьезного бизнеса - это "Бизнес" пакет, думаю, понятно. Только при его наличии можно участвовать во всех бонусных программах. 

Однако, в правилах Инмаркета стоит, что в любой момент можно, доплатив разницу между пакетами, перейти на более высокий статус. Невольно появляется мысль, а может сначала купить подешевле, посмотреть, как у меня пойдет, а потом доплатить.

Надо сказать, что со стороны компании это гениальный ход. В компании тоже работают люди, которые хотят заработать. Но им нужно одновременно и держать не слишком высокую цену продукта, и хорошо платить за работу дистрибьюторам, чтобы они не разбежались, а активно работали. 

Этим предложением - доплачивать за пакет, компания Inmarket убила сразу не двух, а несколько зайцев.

- Это привлекательно для клиентов, они могут, постепенно доплачивая, получать доступ к новым урокам

- Можно привлечь тех людей для работы в бизнесе, которые не могут или боятся оплатить сразу "Бизнес" пакет

- Компания может извлечь дополнительный доход от тех, кто бизнесом заниматься хочет, но решил входить постепенно, оплатив сначала более дешевый пакет.

Дать компании на Вас заработать или заработать самим, решать Вам. А мы давайте посмотрим, за счет чего это может произойти.

Предположим, что Вы решили начать с пакетов "Клиент" или "Мини". Вы подписываетесь, и начинаете работать, т.е. подписываете сами людей, а также, возможно, получаете людей от вышестоящих партнеров.

В какой-то момент Вы решили перейти на пакет "Старт" или "Бизнес". Но вот, что печально, Ваши две накопительные ячейки появятся внизу, а все, что оказалось выше, уже для накопительного бонуса будет потеряно. Но Вы же не знаете заранее, может оказаться, что будут потеряны ячейки, о которых Вы потом будете очень сожалеть.

Теперь рассмотрим другой вариант. Вы подписываетесь на пакет "Старт", так как там Вы тоже сразу получаете накопительные ячейки. Затем Вы или проводите презентацию, или просто раздаете знакомым карточки с Вашей партнерской скидкой, или пишите письма, или даете рекламу в рассылке или на сайте. Люди начинают подписываться, и Вы этим процессом не управляете. 

Вы видели, что "Супербонус" начинает работать после третьего подписанного лично Вами. Вполне может случиться, что между вторым и третьим, подписавшимся под Вами, Вы просто не успеете перейти на "Бизнес" пакет. Вообще неизвестно, сколько народу успеет под Вами подписаться, пока Вы сделаете этот переход. Все эти люди будут безвозвратно утеряны для "Супербонсов", и потом Вам будет это очень обидно. 

Вот и получается, что самый правильный вход, - это сразу купить "Бизнес" пакет. А кто не рискует, тот не пьет шампанское. Да и вообще излишние сомнения в успехе могут этот успех убить..

Заходите, и регистрируйтесь.
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